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Popis byl vytvořen automaticky]Tisková zpráva
Jarní přezutí trhu: stejná nabídka, rychlejší tempo
Praha, 4.května 2026–Jaro sice trh s ojetými vozy nepřekresluje, ale zřetelně mu přidává na tempu. Data motoristického inzertního portálu TipCars ukazují, že se v teplejší části roku u hlavních kategorií zkracuje doba, po kterou vozy zůstávají v inzerci. Samotná struktura nabídky se přitom mezi zimou a jarem mění jen nepatrně. Výraznější změna se odehrává spíše na straně poptávky a v rychlosti, s jakou auta z nabídky mizí.
Tento trend se nejvýrazněji projevuje u kategorií, které tvoří jádro trhu. V letošním roce se medián délky aktivní inzerce u SUV zkrátil ze 41 dní v lednu a únoru na 29 dní v březnu a dubnu. U kombi klesl z 37 na 27 dní a u hatchbacků z 35 na 25 dní. Podobný obrázek přinášejí i data za stejné období loňského roku. Zatímco tedy nabídka zůstává velmi podobná, auta se na jaře z portálu stahují citelně rychleji.
„Jarní měsíce pravidelně přinášejí vyšší dynamiku trhu. U některých menších segmentů se doba inzerce zkracuje opravdu výrazně – například u vozů typu CUV z více než tří měsíců na zhruba jeden. Tyto kategorie sice tvoří jen malou část nabídky, dobře ale ilustrují, jak rychle se trh s příchodem jara dokáže rozhýbat,“ říká Marek Knieža, ředitel TipCars.
Tři kategorie drží většinu trhu
Český trh s ojetinami dnes stojí především na třech typech karoserie. Na jaře 2026 tvořily SUV 28,4 % nabídky, kombi 28,0 % a hatchbacky 19,0 %. Dohromady tak představovaly více než tři čtvrtiny všech inzerovaných vozů na portálu TipCars. Právě u těchto segmentů je navíc jarní zrychlení nejlépe patrné.
Z pohledu trhu jde o důležitý detail. Nejde totiž o změnu v několika okrajových kategoriích, ale o pohyb v segmentech, které mají pro běžného kupujícího i prodejce největší význam. Jarní změna tempa se odehrává tam, kde se reálně rozhoduje o většině obchodů.
Nabídka zůstává podobná, kupující reagují rychleji
Data zároveň ukazují, že mezi zimou a jarem se výrazněji nemění ani složení nabídky podle typu pohonu. Na jaře 2026 tvořily benzinové vozy 48,3 % nabídky a dieselové 42,9 %, zatímco v zimě to bylo 47,5 %, respektive 43,6 %. Hlavní změna se tak neodehrává na straně nabídky, ale v chování kupujících.
„Auta, která by v zimě zůstávala v inzerci déle, se na jaře stahují rychleji. To naznačuje vyšší aktivitu lidí, kteří se s příchodem teplejší části roku rozhodují o koupi vozu pružněji a méně vyčkávají,“ doplňuje Marek Knieža.
Ceny a dostupnost rozhodují víc než samotná velikost segmentu
Z velkých kategorií v současnosti dominují nabídce modely SUV. Jde o relativně moderní vozy s mediánem stáří kolem pěti let a nájezdem okolo 79 tisíc kilometrů. Tyto parametry se odrážejí i v mediánové ceně, která dosahuje zhruba 529 tisíc korun. SUV se přitom stále dobře prodávají, v rámci hlavních kategorií jsou však třetím segmentem podle rychlosti obměny inzerce.
Rychleji se z nabídky vytrácejí spíše cenově dostupnější a univerzálnější vozy. Mediánová cena hatchbacků se na jaře pohybovala kolem 215 tisíc korun, u kombi zhruba 290 tisíc korun.
To naznačuje důležitý princip současného trhu: největší podíl v nabídce automaticky neznamená nejrychlejší prodej. V teplejší části roku mají navrch vozy, které kombinují praktičnost a širší cenovou dostupnost.
Co to znamená pro trh
Z pohledu kupujících je jaro obdobím, kdy je na místě počítat s vyšším tempem zejména u běžných kategorií. U hatchbacků, kombi nebo SUV se může rozhodování prodražit už jen tím, že zajímavé nabídky mizí rychleji než v zimě.
Pro prodejce je naopak jaro obdobím, kdy mají větší šanci, že jejich vůz nezůstane v nabídce tak dlouho. Rychlejší obměna znamená nejen vyšší pravděpodobnost prodeje, ale i menší tlak na postupné snižování ceny.
Data TipCars tak potvrzují, že sezónnost trhu s ojetými vozy se neprojevuje ani tak změnou nabídky, jako spíše tempem, s jakým se jednotlivé vozy z trhu vytrácejí. Právě tempo obměny tak v praxi rozhoduje o tom, jak rychle se nabídka obnovuje a jak dynamicky celý trh funguje.
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Portál TipCars.com zprostředkovává prodej nových a ojetých aut, a to jak mezi prodejci a zájemci o koupi vozu, tak i přímo mezi lidmi navzájem. TipCars.com nabízí prodejcům jedinečné řešení pro jednoduchý a efektivní prodej automobilů. Díky spolupráci s partnery patřící mezi přední hráče napříč auto-moto trhem – od dovozců a dealerů přes autobazary až po poskytovatele leasingových služeb – najdou na TipCars.com zájemci o koupi vozu vše na jednom místě. V současné době patří TipCars.com s nabídkou více než 70 000 inzerátů od více než 1 500 partnerů a soukromých prodejců mezi největší inzertní auto-moto weby na českém trhu.
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