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JAK NA

PRODEJ AUTA

Prodej auta dnes patfi mezi nejbéznéjsi ob-
chodni zalezitosti, zplisoby jeho realizace
jsou vsak natolik rozmanité, Ze neni vzdy jed-
noduché se v nich spravné zorientovat. Pora-
dime vam, jak na to.

KdyzZ se jednoho krasného dne rozhodnete
zbavit vaseho plechového milacka, at uz
proto, Ze je stary nebo se vam prosté uz jen
nelibi, existuje nékolik zakladnich zplsobd,
jak jeho prodej smysluplné realizovat — kaz-
dému maze vyhovovat néco jiného.

1. Prodej auta v ramci rodiny

Tento zplGsob byva velmi ¢asty v pfipadé tzv.
prvnich aut, tedy téch urcenych cerstvym
drzitelim fidi¢ského opravnéni. Paklize uz
vlibec dojde k finanénimu plnéni za takovy
pfevod a nejedna se typicky o darovani, do-
chazi k nému prostrednictvim bézné kupni
smlouvy se vSemi zakonnymi nalezitostmi
(viz priloha). K pfevodu vozidla neni nutna
pisemna forma kupni smlouvy. Je vsak ne-
pochybné, ze s ohledem na pravni jistotu
stran, by pisemna kupni smlouva méla byt
samoziejmosti. To samé v zasadé plati i
pro darovani. V kazdém pfipadé kupujiciho
detailné seznamte s technickym stavem a
historii vozu — o zbyte¢né budouci pfibuzen-

ské trenice kvuli kusu rezavéjiciho zeleza
nikdo nestoji.

2. Prodej pres inzerat

Tato cesta je jednou z nejbéznéjsich a z
pohledu smluvnich stran i nejvyhodnéjsich,
skyta vSak fadu uskali pro obé smluvni stra-
ny, zejména pak pro kupujiciho. Abyste pro-
dali vyhodné nebo alespon za pfimérené pe-
nize, je nezbytné oplyvat alespon minimalni
davkou obchodni i technické erudice a za-
kladnim prehledem o trhu s ojetinami. Inze-
rat dnes snadno podate pres néktery z inter-
netovych inzertnich nebo aukénich serverd,
stale existuji i nabidky v tisténych médiich,
tato cesta vSak uz ve 21. stoleti neni prave
efektivni. Z pohledu prodavajiciho by mélo
byt samoziejmosti vyCerpavajici a hlavné
pravdivé uvedeni vSech zdsadnich Udajd o
prodavaném vozidle — pfi vypliovani kolo-
nek si proto k ruce vezmeéte velky technicky
prikaz od vozu. Cim vice dajii zadate, tim
méné budete obtézovani vSetecnymi dotazy
na to ¢i ono.

Jednou ze stézejnich otdzek pfi tomto zp(-
sobu prodeje je urceni ceny, za kterou budete
chtit auto prodat. Kromé pravdivych technic-
kych Udajl nepodcenujte také kvalitu pfiloze-
nych fotografii, které mohou ¢asto hrat roz-
hodujiciroli! Uvedte vzdy poctivy kilometrovy
najezd — i v pfipadé, Ze bude vyssi. U bézné
dostupnych typu proto vénujte par desitek
minut projiti inzertnich servert a nalezeni pfi-
bliznych ekvivalentl auta, které prodavate.
Pokud vam béhem nékolika minut po zve-
fejnéni inzeratu volaji desitky zdjemc(i nebo
se naopak dva tydny nikdo neozve, je néco
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Spatné. Paklize mate doma ojedinélejsi mo-
del, dost mozna nemate o jeho cené kon-
krétni predstavu. V takovém pripadé se s
prosbou o pomoc obratte na néktery z klu-
bl, které majitele podobnych exotl ¢asto
sdruzuji. Jak uz bylo rfeceno vyse, trvejte v
kazdém pfipadé na pisemné kupni smlouvé.

3. Prodej prostrednictvim
autobazaru
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auta sice obnasi relativné méné starosti,
avSak v devadesati procentech pripadll za-
rucené vyssi financni ztratu nez pri pfimém
prodeji bez prostrednika.

Pfi bazarovém prodeji v zasadé existuji dvé
hlavni cesty:

a) prodej do komise

Zejména mensi autobazary nedisponuji do-
statkem financi, aby mohly vozidla rovnou
vykupovat do svého vlastnictvi. Auto tedy
nechate za smluvenou cenu stat na plose
bazaru a svoje penize dostanete az v mo-
menté, kdy dojde k jeho prodeji. Tento zpU-
sob ale skyta nemala rizika. Vytipovaného
prodejce ojetych voz( si proto dopredu snaz-
te maximalné provérit. Kdyz napriklad uvidi-
te v autobazaru fadu aut pokrytych listim a
prachem, je zfejmé, ze tady o prodej aut asi
az tak uplné nejde. Pri komisnim prodeji au-
tobazaru samozrejmé nalezi nejen obligatni
smluvni provize za vyfizeni prodeje, ale Cas-
to také parkovné za kazdy den, ktery auto v
bazaru stoji. Cely postup prodeje i nasled-
nych ukond by mél byt fddné zdokumento-
van ve Smlouvé o zprostredkovani prodeje,
ktera by méla jasné stanovit termin vyplaty
penéz za vase auto. Musi byt uveden nejen
termin vyplaty a sankce za jeho nedodrzeni.
Trvejte na tom, Ze pfevod vozu na nového
majitele se uskutecni az po prevodu penéz a
nepodepisujte zadné univerzalni plné moci.
Je to dllezité, nebot pfi komisnim prodeji na
sebe autobazar neprebira zadna fakticka ani
pravni rizika za zavady, které mohou na vo-

zidle vzniknout. Novy majitel se s pfipadnou
reklamaci bude obracet vzdy jen na vas.

b) vykup za hotové

Tuto moznost zpravidla nabizeji velké auto-
bazary s velkou fluktuaci zobchodovanych
ojetin. Jeho vyhodou je prfedevsim rychlost,
s jakou se dostanete k penézim, na které
muzete jinde ¢ekat mésice. Neméné pod-
statna je i skutecnost, ze autobazar z logi-
ky véci prejima zodpovédnost za pripadné
vady na vozidle a pro vas celd zalezitost
konci okamzikem podpisu kupni smlouvy a
vyinkasovanim penéz. Musite vSak byt pfi-
praveni, ze rozdil mezi cenou vykupni, kte-
rou zaplati vam a cenou, za kterou bude
vozidlo prodano novému majiteli, mize byt
znacny v zavislosti na stavu daného vozu i
dovednostech konkrétniho obchodnika. PFi-
pravte se proto i na psychologicky souboj
s prodejcem pfi sjednavani vykupni ceny -
tento moment Casto viibec neni pro slabsi
povahy. Konkurence na trhu je vSak takova,
Ze se nemusite obavat trvat na svém s tim,
Ze prinejhorsim zkusite Stésti o diim dal, kde
nabidku konkurenta jisté radi prebiji. Pro co
nejidealnéjsi vyjednavaci pozici pfistavte
vlz k vykupu v maximalni mozné technické
kondici a se vSemi potfebnymi dokumenty.
Pokud ma auto néjaké vady, které nejste
schopni odstranit nebo je odstranovat ne-
chcete, nahlaste je vzdy pfedem. Dojde-li na
prodej, veskeré formality v tomto pfipadée
zajistuje subjekt, na ktery se auto prevadi,
tedy autobazar.

4. Prodej do zahranici

Pfi inzerci na nékterém z internetovych
serverll se vdm mUze stat, Ze o vase auto
projevi zajem osoba ze zahranic¢i. Typické
je to predevsim v pfipadech, kdy prodavate
néjakym zpusobem zajimavé auto. Jak

v takovém pfipadé postupovat? Od
1. 1. 2015 doslo nastésti ke znac-

nému zjednoduseni vyvoznich pro-

cedur. Pro vyvoz vozidla do zahra-

ni¢i napriklad nemusite mit platnou




STK, nepredklada se zelena karta povinného
ruceni, ani kupni smlouva. Do zadosti u pfi-
sluseného spravniho uradu se uvadi pouze
udaje o osobé, jez bude po dobu platnosti
vyvoznich RZ, kterymi bude vozidlo po ode-
vzdani vasich plvodnich RZ opatfeno, vozi-
dlo provozovat. Platnosttéchto vyvoznich RZ
je maximalné 3 mésice. Pokud vozidlo poje-
de do zahranici po vlastni ose, ne na vleku,
samozrejmeé stale trva povinnost platné STK
a povinného ruceni, to uz je ale starost nové-
ho majitele. Vasim zasadnim ukolem je tedy,
podobné jako v ostatnich pfipadech, odhla-
Seniauta zregistruvozidel a zruseni pojistky.

5. Prodej auta z leasingu

Leasing je jednim z nejoblibenéjSich a nej-
pouzivanéjsich zpusobd, jak financovat pofi-
zeni nového automobilu. Ukonc¢eni smlouvy
je posledni fazi leasingové smlouvy. Leasin-
govou smlouvu Ize pfitom ukoncit v Fadném
terminu anebo predcasng, treba v pripade,
kdy se dostanete do problémi a potfebuje-
te se zbavit jak vozu, tak splatek. PredcCas-
né smlouvu o leasingu mohou ukongit obé
strany a dlvodld m{ze byt nékolik. Napfi-
klad odcizeni, totalni zni¢eni, umrti ndjem-
ce nebo neplaceni splatek. Pri pfed¢asném
ukonceni leasingové smlouvy mate jako
najemce zpravidla povinnost uhradit veske-
ré dosud nezaplacené splatky za dobu, na
kterou byla leasingovd smlouva plvodné
uzaviena. Také budete muset uhradit ves-
keré vydaje pronajimatele, které s predcas-
nym ukoncenim leasingové smlouvy ma.
Je pravdépodobné, Ze vas neminou uroky
nebo smluvni pokuta. Pokud vSe nechate
na leasingové spolecnosti, je velmi prav-
dépodobné, ze tato se pokusi prodat auto
prostfednictvim aukce, coz s sebou obnasi
dalsi naklady a predevsim zpravidla dosti
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pokusit se nechtény viz prodat pfimo.

| v tomto pfipadé budete muset nejdrive
uhradit zbyvajici leasingové splatky a dalsi
pripadné poplatky, a jakmile vyrovnate i ten-
to posledni zavazek v(ici leasingové spolec-
nosti, méli byste dostat velky technicky pra-
kaz spolecné s plnou moci k preregistrovani
auta. Podrobné podminky ukonceni leasin-
gu by v kazdém pripadé mély byt uvedeny v
leasingové smlouvé. Auto mizete teoretic-
ky prodat i se zavazkem doplaceni leasingu,
pro ukon prevzeti splatek je vSak nezbytny
souhlas leasingové spolecnosti.



ZPUSOBY, JAK

PRODAT AUTO CO

NEJEFEKTIVNEJI

Vedle volby prfihodného obchodniho zptsobu
prodeje mizete zamysleného efektu dosah-
nout také volbou spravné strategie prodeje
zavisejici na vasich pozadavcich a moznos-
tech. Neponechavejte nic nahodé!

Chci prodat rychle

Tato varianta je pro prodavajiciho ze vsech
moznych ta logicky nejméné vyhodna. Ne-
dostatek ¢asu tla¢i cenu doll a jenom velci
Stistkafi dostanou alespon zdanlivé vyhod-
nou cenu. Nejsnazsi cestou, jak néjaké pe-
nize ziskat opravdu rychle je obejiti nékolika
velkych autobazar, které vykupuji auta za
hotové. Pokud mozno se snazte nedat svo-
ji Casovou tisen najevo, zkuseni obchodnici
vas ale i tak pravdépodobné rychle prokouk-
nou. Pokud opravdu spéchate, zbytecné ne-
smlouvejte a zda-li se vam nabizena ¢astka
aspon trochu adekvatni, akceptujte ji. Dal-
§i smlouvani cenu rozhodné vys nevyzene,
spiS pravé naopak — zejména pokud vase
auto neni v uplné dokonalé kondici.

Chci prodat co nejdraz

Cesta k nejvétsimu moznému zisku vede
pres soukromou individualni inzerci. Zaklad-
nim predpokladem uspéchu je zde dostatek
casu a spravné nacenéni. Cely proces sice
bude o néco pracnéjsi, vysledek vsak témér
urcité velmi uspokojivy. Cena zverejnéni in-
zeratu na nékterém z renomovanych inzert-
nich server( se pohybuje obvykle v fadu de-
sitek korun a diky velkému dosahu a ¢tenosti
se tento zpulsob uréité vyplati. (Na nasem
serveru www.TipCars.com si miZzete podat
soukromy inzerat na hlavni strance zde.) U
soukromé inzerce mate velkou Sanci nara-
zit na seriézniho kupujiciho, z jehoz strany
se nebudete muset obavat vSemoznych
Uskok(. Osobni setkani pfi prohlidce vozu
dokaze casto navodit potfebnou atmosféru
davéry, a pokud jednate férové, muzete to
samé ocekdvat i z druhé strany. Dlvéra jes-
té vzroste, kdyz zajemci popravdé popisSete
technické finesy i nedostatky prodavaného
auta, snizi se tim casto i jeho tlak na snizo-
vani ceny. Odvracenou stranou mince je v
tomto pfipadé bezesporu marny cas, ktery
stravite se zajemci, s nimiz se nakonec na
prodeji nedohodnete, opakovany styk s ne-
znamymi lidmi navic nemusi byt kazdému
zrovna pfijemny a vyzaduje jisté zkusenosti.
Pro lepsi pocit nikdy neuskodi, kdyz se spo-
lu s vami bude prohlidek a testovacich jizd
zucastnovat zkusenéjsi kamarad.
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Chci novejsi model

Také mezi ¢eskymi fidiCi se stéle jesté vy-
skytuje spousta ,srdcari”, ktefi z mnoha di-
vodl davaji prfednost jedné jediné znacce,
Casto bez ohledu na jeji objektivni (ne)kvali-
ty. V takovémto pripadé je nejsnazsi cestou
k novéjSimu typu prodej starého auta pro-
strednictvim nékterého ze znackovych dea-
lerQ, ktefi podobnou sluzbu prodeje ojetin
nabizeji. S vyhodnym prodejem prilis nepo-
Citejte, vasim cilem je ale predevsim ziskat
vysnény novy model, ¢emuz podridite dalsi
aspekty prodeje. Sanci na co nejlepsi pod-
minky transakce mate, pokud jste s danym
znackovym dealerem uz néjaky ten obchod
realizovali a jste tedy v dobrych vzajemnych
vztazich. Vidina dalSich budoucich prodejt
dealera obvykle obmékci v pfipadé vykupni
ceny, k novému vozu navic Casto pfida i radu
nadstandardnich bonust v podobé vyhodné-
ho pojisténi, benzinu zdarma nebo bohatsi
vybavy. V posledni dobé se rozmahaji také
marketingové akce zameérené na omlazeni
vozového parku, které se zpravidla zaklinaji
pod heslo ,Srotovné”“. Nejde o nic jiného, nez
snahu jednotlivych automobilek prodat vice
novych aut s tim, Ze i za vase hodné staré
auto vam nabidnou zajimavy slevovy bonus.




JAKAUTO CO

NEJLEPE PRIPRAVIT

PRED SAMOTNYM
PRODEJEM?

Zatim jsme si probrali zasadni obchodni atri-
buty kazdého prodeje, zakladem uspéchu je
ale vzdy samotny predmét obchodu cili pro-
davané auto. Pokud jej dobre pripravite, mate
z velké casti vyhrano bez ohledu na dalsi
okolnosti — kvalita se prodava sama.

V nasich podminkach se bohuzel ¢asto se-
tkavame s pristupem, ktery je zcela opacny.
DotyCny prodavajici se snazi z auta vytézit
maximum a v nejzazSim mozném okamziku
pristoupi k prodeji. Takové auto, byt vékem
nebo kilometry ne zdanlivé doslouzilé, se
Casto prodava s totalné sjetymi pneumati-
kami, prfetazenou vyménou rozvod({ a mo-
torového oleje, opotfebovanymi brzdovymi
segmenty a podobnymi ,liblstkami®, kte-
ré by se pfi pravidelném servisu objevovat
nemély. Pomérné casto se ale najdou také
auta, ktera navenek nové zajemce zrovna
nevabi, poctivé vypliovana servisni knizka i
ohledani utrob a zkusebni jizda v§ak odhali
bezvadny mechanicky stav. Jak tedy proda-
vat tak, abyste byli fér, ale cena oprav pfitom
neprevysSila cenu samotného vozu?

Dukladna ocista je zaklad

Pamatuijte, ze zakladni dojem potencionalni-
ho kupujiciho vytvari prvni setkani s prodava-
nym autem, nejCastéji pak dojem z usednuti
za volant. Roztrhané sedacky? Zapachajici
necistoty nebo dokonce plisen? Plny popel-
nik? Cement v kufru? To vSechno a mnohem
vic bude padnym divodem k tomu, aby na-
déjny zajemce slusné podékoval, a uz jste jej

nikdy vice nespatrili. Paklize si na uvedeniin-
teriéru do nejlepsiho mozného stavu netrou-
fate nebo k tomu nemate vhodné podminky
a prostredky, svérte tento ukon nékteré ze
specializovanych firem. Ceny za dukladné
»mokré” vycisténi zacinaji zhruba na 1000
korunach, vysledek ale rozhodné stoji za to.

Vycisténi interiéru mlzete svéfit specializo-
vané firmeé, nebo se do néj pustit vlastnimi
silami. Zalezi nejen na ochoté investovat,
ale i na stavu vozidla. Suchou cestou to za
pomoci spravnych pfipravkl zvladne snad
kazdy, mokrou cestu si ale miZzete v doma-
cich podminkach dovolit téZzko. Vysledek je
pFitom nesrovnatelny. Za tuto cenu ziskava-
te zpravidla sluzby lidi, ktefi maji v daném
sméru bohaté zkusenosti a to jak s rGznymi
pFipravky, tak s pracovnimi postupy. Navic
disponuji tim spravnym vybavenim. Patfi
sem tfeba vykonné tepovace a vysavace na
vodu, parni CisticCe, tlakové mycky s ohfevem
vody Ci vysousSece Calounéni. Kdo se chce
pustit do cisténi sam, musi nejprve poridit
nezbytnou chemii. Jde o Cistici pénu na ¢a-
lounéni nebo klzi, Cistice a lestice plast(,
predpokladem je také vykonny vysavac (na
ten u benzinky zapomente). Procedurou ¢is-
téni prochazeji také vozidla v kazdém slus-
ném autobazaru.




Idedlni pracovni postup veli postupovat sho-
ra dolG. Nejprve Cistéte Calounéni stropu,
stinitka, nezapomernte ani na sloupky. Pak
je ¢as na plato za zadnim oknem, vyplné
dveri a palubni desku. Zde vyndejte, co jde
— popelnik, nékdy lze vyjmout pfihradku na
drobnosti nebo jeji dno a vymyt je zvlast pod
tekouci vodou. Nevéfili byste, kolik litr(i total-
né Cerné vody vytahnete i ze zdanlivé Cistych
sedacek — vezméte je vickrat. Pokud mate
znicenou manzetu radici paky, zvazte, zda
ji nevymeénit. Totéz plati napfiklad o prasklé
mFiZzce ventilace, kterou mizete sehnat na
vrakovisti za par korun. Nakonec vylestéte
vSechny plasty, vynechte v§ak volant — mohl
by pak klouzat. Zapominat byste neméli ani
na zavazadlovy prostor, jehoz stav je znac-
né zavisly na zplsobu predeslého vyuziva-
ni. Vyjméte také rezervni kolo, pod nimz se
casto skryva nemilé prekvapeni v podobé
bazénu destové vody, ktera se sem dostala
pfes netésnici viko od kufru nebo otvory v
karoserii.

Zvlastni kapitolu prfedstavuje ocCista motoru
a jeho pfrislusenstvi. Je pravda, Zze motorovy
prostor zamazany od bahna a oleje skutec-
né neni dobrou vizitkou, na druhou stranu
nepfirozené vylestény agregat se 400 000
kilometry na krku také neplsobi pravé nej-
ddvéryhodnéji. Je potom na misté se do-
mnivat, Ze jste se intenzivni oCistou snazili
zamaskovat mista s notorickym unikem
provoznich kapalin nebo vyfukovych plynd.
Tim spis, ze se pfi prohlidce objevi tfeba za-
pomenuta visacka servisu dosveédcuijici, ze
vymeéna oleje naposledy probéhla pred péti
lety... Zakladni péci o vzhled motorového
prostoru nicméné vénujte alespon zakladni
pozornost — staci vlhky hadr. M{iZete ale za-
koupit i specidlni odmastovac, ktery dokaze
divy a také sprej na ozZiveni ¢ernych plastu.
RGzné boxy a hadice rozzari.

Jakmile budete spokojeni s inte-
riérem, obratte svoji pozornost
k zevnéjSku auta. U méné opotre-
bovanych aut si nejspis vystacite
s nejdrazSim programem v myci

lince v kombinaci s ru¢nim vy¢isténim prah
a dalsich mist, kam se kartace nedostanou.
Pfi myti nezapomernte na disky kol, zde bude
potfeba pouzit hadr a odstrafiovac nanost z
brzdnych segmentu. Zaslé ¢erné plasty ozivi
specialni pfipravek, jinou chemikalii docilite
i zdani zanovnich pneumatik.
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chcete od zajemce vyinkasovat néjakou tu
korunu navic, budete muset investovat do
pripravkl ozivujicich zasly lak nebo auto
rovnou svéfit specialistim. Pomoci jemné
brusné pasty se da vrchni vrstva laku rozles-
tit tak, Ze auto vyrazné prokoukne. Vyraznou
vadou na krase byva samozrejmé povrchova
koroze, kterou je ale (v pfipadé drobnéjsiho
vyskytu) lepsi ponechat svému osudu nez
provadeét neestetické domaci opravy.

Nacasovani

U ojetého auta se jaksi samo sebou dopredu
pocita s tim, ze jeho stav nemusi byt uplné
stoprocentni, stejné tak ale nelze akcepto-
vat auto, ze kterého créi olej, a hrozivé rany
od podvozku prerusuji pfijem levného radia.
Pokud uz se auto v takto zbidaceném sta-
vu nachazi, je fér tuto situaci pfiznat a zadat
primérenou cenu. Je tedy zfejmé, ze proda-
vané auto nemusi byt zrovna po generalce,
nemeélo by vSak byt ani tésné pred ni, plusem
rozhodné neni ani propadla STK. Opotrebeni
by zkratka mélo byt pfiméfené cené a inze-
rovanému stavu.




LEGISLATIVA PRI

PRODEJI AUTA

Kupni smlouva

Podobné jako u jinych prodeji movitych
véci, je u prodeje automobilu zakladnim
pravnim dokumentem kupni smlouva, kte-
rou vlastnictvi véci (auta, motorky) prejde z
prodavajiciho na kupujiciho. Kupni smlouvu
neni nutné predkladat Registru silnicnich vo-
zidel, jeji uzavreni v pisemné formeé lze vSak
ddrazné doporucit. Pfedejdete tak mnozstvi
potencidlnich problémf, které mohou v sou-
vislosti s prodejem auta nastat. Na internetu
je volné ke stazeni velké mnozstvi smluvnich
vzor(, které v§ak byvaji velmi stru¢né. Pokud
uz nehodlate investovat do sluzeb pravnika,
ktery vam smlouvu se vSemi zakonnymi na-
lezitostmi i vasimi individualnimi pozadavky
pfipravi, neopomente pamatovat na nékteré
zasadni nalezitosti:

+ identifikace smluvnich stran (jméno,
pFijmeni, rodné Cislo, adresa trvalého
bydlisté, dale tfeba kontaktni adresa,
e-mail, telefonni Cislo, Cislo uctu, u
pravnickych osob nazey, sidlo, IC, DIC

+ detailni urc¢eni pfedmétu prevodu
(zakladni identifikacni Udaje
z technického priikazu + dalsi
skutecnosti popisuijici realny stav
vozidla pfi prodeji)

+ vysSe kupni ceny a zpusob jejiho
uhrazeni (hotové/prevodem, pred
podpisem smlouvy/po podpisu aj.)

+  kdy kupuijici nabyva vlastnické pravo
(typicky pfedanim nebo zaplacenim
kupni ceny)

+ seznam véci a dokladu predavanych
spolecné s vozidlem

« dohoda o tom, jak probéhne prfepis v
registru silni¢nich vozidel

+ datum a podpis smlouvy obéma
stranami

+ uredné ovérena plna moc, je-li jeden
z Ucastnikl zastoupen

Pripravili jsme pro vas vzor kupni smlouvy,

ktery obsahuje vSechny nutné nalezitosti.
MizZete si ho stahnout zde.

Podpisy na samotné kupni smlouvé urfedné
ovérené nezbytné nutné byt nemusi.

Pfi ziskavani vzorl kupnich smluv pama-
tujte, ze od 1.1.2014 je v platnosti novy ob-
¢ansky zdkonik (NOZ), ktery kupni smlouvu
upravuje. Vzory zpracované podle predchozi
pravni Upravy jsou proto neplatné!

Kdyz uz se vam zdarné podafilo realizovat
obchod a pfi jeho dokonceni nespoléhate
na specialisty nebo zprostredkovate-
le, Ceka vas jesté ne zrovna pfijem-
ny ¢as straveny vyfizenim nezbytné
administrativy spojené s prevodem
auta na nového majitele.



https://www.tipcars.com/dokument/?KupniSmlouvaVzor_doc

PREVOD AUTA

NA NOVEHO
MAJITELE

Od ledna 2015 jsou vozidla dle novely zako-
na ¢. 56/2001 Sb., o podminkach provozu
vozidel na pozemnich komunikacich, regis-
trovana/prevedena pfimo na nového pro-
vozovatele bez predeslého odhlaseni, jak
tomu bylo do konce roku 2014. Neexistuje
tedy jiz tzv. poloprevod, neboli odhlaska vo-
zidla z evidence registru vozidel, ktera byla v
posledni dobé hojné sklonovana vzhledem k
obrovskému mnozstvi aut uvizlych v eviden-
ci s timto statusem. Zakonna |hdta na do-
hlaseni neprevedenych vozidel v§ak skonci-
la s tficatym ¢ervnem 2015.

Prevod je tedy realizovan okamzité a probi-
ha na registru vozidel v sidle, resp. bydlisti
plvodniho vlastnika auta. Vozidlo je rovnou
preregistrovano s plivodni registracni znac-
kou. Tu si mize novy vlastnik v pfipadé za-
jmu za poplatek vyménit. Pfevod probiha za
pfitomnosti jak prodavajiciho, tak kupujici-
ho. V pripadé zastupovani, musi byt doloze-
na plna moc s uredné ovérenym podpisem.

Kazdé prevadéné vozidlo musi podstoupit
tzv. evidencni kontrolu, kterou provadeéji sta-
nice technické kontroly za 400 — 600 K¢. Je-
jim Ucelem je ovéreni identifikatord vozidla
a jejich potvrzeni do protokolu o evidenc¢ni
prohlidce. Abyste auto zdarné prihlasili, ne-
smi byt protokol starsi 14 dni.

Shrime si tedy, co budete pfi navste-
ve registru vozidel pro zdarny prevod

bezpodminecneé potrebovat:

+ obcansky priikaz nebo jiny doklad
totoznosti/vypis z obchodniho rejstriku
u pravnickych osob

+ technicky prikaz a osvédceni o
registraci vozidla

+  protokol o eviden¢ni kontrole, ktery neni
starsinez 14 dni

+  zelenou kartu (doklad o zakonném
pojisténi odpovédnosti za provoz
vozidla)

+  Ufedné ovérenou plnou moc v pfipadé,
Ze se jeden z ucastnik( nedostavi

« staré RZ pfi zajmu o jejich vyménu

+  vyplnény formular ,zadost o zapis
zmeény vlastnika“




Spravni poplatky za jednotlivé ukony jsou nasleduijici:

Vyse poplatkii za nejcastéjsi spravni ikony provadéné v registru vozidel

a) zapis do registru vozidel, nebo zapis zmény vlastnika nebo provozovatele v registru silniénich vozidel, jde-li:

- 0 motocykl do 50 cm3 300 K¢
- 0 motocykl nad 50 cm3 vcetné motocyklu s privésnym nebo postrannim vozikem nebo .

A o AN 500 K&

motorové trikolky, popfipadé motorové ctyrkolky
- 0 motorové vozidlo s nejméné ctyrmi koly 800 K¢
- 0 pripojné vozidlo do 750 kg hmotnosti vcetné 500 K¢
- o0 pfipojné vozidlo nad 750 kg hmotnosti 700 K&
b) vyrazeni vozidla z provozu 200 K&
c¢) vydani registracni znacky 2 ks 450 K¢
d) vydani registracni znacky (1 ks - motocykl, privés), zvlastni registracni znacky 250 K¢
50 K&

e) zapis zmény do technického prikazu vozidla a do registru vozidel » .
za kazdou zménu

Ekologicka dan

Ekologickou dani se rozumi poplatek, ktery se plati pfi registraci (pferegistraci) motorového
vozidla splaujiciho zakonem stanovena kritéria. PFijmy z této dané maji slouzit na podporu
sbéru, zpracovani, vyuziti a odstranéni vybranych autovrak(. Novela zakona 185/2001 Sb.
o odpadech stanovi nasleduijici poplatky pfi prvni registraci &i preregistraci vozu v CR, a to
podle plnéni meznich hodnot emisi ve vyfukovych plynech v souladu s pravnimi predpisy
Evropskych spolecenstvi:

a. 3 000 K¢ v pripadé splnéni meznich hodnot emisi EURO 2,
b. 5000 K¢ v pripadé spinéni meznich hodnot emisi EURO 1,
C. 10 000 K¢ v pfipadé nesplnéni meznich hodnot emisi podle pismene a) nebo b).

Bohuzel se neda presné stanovit, ktera znacka, typ, motorizace a modelovy rok auta od-
povida jakému emisnimu standardu, je vZdy nutné prozkoumat velky technicky priikaz a
udaje v ném nalezené porovnat s touto tabulkou:

EURO-1 EURO-2 EURO-3 EURO-4 a vyssi napr.
91/441/EEC R83-03B,C R 83-05A R 83-05B (83 R II)
93/59/EEC R83-04B,C ES 98/69A ES 98/69B
ES 94/12 ES 1999/102A ES 1999/102B
ES 96/44 ES2001/1A ES 2001/1B
ES 96/69 ES 2001/100A ES 2001/100B
98/77 ES 2002/80A ES 2002/80B
ES 2003/76A ES 2003/76B
ES 2006/96A ES 715/2007
ES 2006/96B

5000 K¢ 3 000 K¢ Bez poplatku Bez poplatku




AZ na fidké vyjimky lIze fici, Ze poplatku 10
000 K¢ podléhaji vSechny vozy vyrobené
pfed rokem 1993.

Ekologickou dan hradi vzdy osoba, na kte-
rou se vozidlo registruje. Az na vyjimky neni
podstatné, jakym zplsobem doslo k prevo-
du vozidla. Casto se trochu zkreslené uvadi,
Ze poplatek hradi ,kupujici®, tato povinnost
vSak nezanika ani prevodem vozidla pro-
stfednictvim ,darovaci smlouvy”.

Vyjimku z platby ekologické dané tvori drzi-
telé prikazu ZTP a osoby, u kterych dochazi
k registraci v dlsledku nabyti a vyporadani
dédictvi nebo v disledku zaniku spoleéného
jméni manzeld.

Poplatek se neplati u vozidel, ktera spliu-
jl minimalné mezni hodnoty emisi EURO 3.
Stupen plnéni prislusné emisni uUrovné se
pro ucely stanoveni poplatku prokazuje za-
pisem v osvédceni o registraci vozidla. Po-
platek se neplati rovnéz u veteranl a moto-
cyklG. Naopak se plati napf. i u nakladnich
automobil(l. Poplatek se plati za kazdy viz
pouze jednou v ramci jeho ,Zivotniho cyklu®,
tj. nejedna se o pravidelny rocni poplatek a
neplati se ani pfi kazdé zméné majitele. V
soucCasné dobé vlada pripravuje znéni zako-
na o vyrobcich s ukoncenou Zivotnosti, ktery
by mél kromé jiného nahradit stavajici odpa-
dovy zakon, ktery ekologickou dan upravuije.
Pokud novy zakon vejde v platnost, méla by
za registraci platit i auta plnici normu EURO
3, ktera byla dosud bez poplatku. Zvyseni
poplatkd se tyka normy EURO 1 (a to z péti
na deset tisic K&), normy EURO 2 (ze tfi tisic
na pét tisic K¢).

Zprostredkovatelé administra-
tivnich ukonu v registru silnic-
nich vozidel

Pokud jste docetli az sem nebo jste auto uz
nékdy prevadéli, je vam asi jasné, ze i pres
podstatna zlepseni, ke kterym v poslednich
letech v souvislosti s Registrem silni¢nich
vozidel doslo (zvétSeni kapacity pracovist,
moznost on-line objednani se na urcitou ho-
dinu), je cely proces stale pomérné narocny
na ¢as i vase nervy. Pomineme-li online re-
zervace, je u nékterych pracovist (typicky ve
velkych méstech) takrka vylouceno dostat
se k poradovému Ccislu, prijdete-li pozdéji
béhem urednich hodin a ne hned v prvnich
minutach ,po oteviracce”. Spoustu cCasu
stravite také ¢ekanim na evidenc¢ni kontro-
lu, zkratka kouka z toho puldenni dovolen3,
nove je také nutné sladit své ¢asové moz-
nosti s druhym ucastnikem prevodu. Veske-
ré tyto starosti si miZzete usetfit, pokud vyu-
Zijete sluZzeb nékterého ze zprostredkovatell
prevodd, ktefi za poplatek vyridi vSechny po-
trebné nalezitosti za vas. Tato moznost je
celkem lakava, nebot poplatek za podobnou
sluzbu se nezfidka kdy vejde do tisicovky.



ODPOVEDNOST

ZA VADY

Nejen v poradné naseho serveru se velmi
¢asto objevuji dotazy ctendri tykajici se
moznosti reklamovani vad u prodeji ojetych
aut. Problematika reSici za co je a za co uz
neni prodavajici ojetiny ze zakona odpoved-
ny je pomérné komplikovana, proto se na ni
pojdme podivat trochu sireji.

Odpovédnost prodavajiciho zavisi na prav-
nim postaveni smluvnich stran. Jestlize jsou
oba ucastnici kupni smlouvy nepodnikatelé,
tj. obvykle v pripadech, kdy se nepodnikajici
osoba rozhodne napf. prostrfednictvim inze-
ratu prodat sv(j automobil druhé nepodnika-
jici osobé a dodatecné vyjde najevo vada, na
kterou prodavajici kupujiciho neupozornil, a
ktera znamena podstatné poruseni smlou-
vy, ma kupujici pravo zejména na odstranéni
vady pfedmétu koupé, na pfimérenou slevu
z kupni ceny, nebo odstoupit od smlouvy.
Kupuijici vSsak nema prava z vadného plnéni,
jedna-li se o vadu, kterou musel s vynaloze-
nim obvyklé pozornosti poznat iz pfi uzavre-
ni smlouvy. To neplati, ujistil-li ho prodavajici
vyslovneg, Ze auto je bez vad, anebo zastrel-
-li vadu Istivé. Kupuijici je povinen oznamit
vadu automobilu bez zbyte¢ného odkladu
poté, co ji mohl pfi véasné prohlidce a dosta-
tecné péci zjistit, jinak mu prava z vad nelze
pFiznat.

Podstatné vyssi odpovédnost ma prodejce
tehdy, jestlize se prodejem aut zabyva v ram-
ci své podnikatelské Cinnosti, napr. majitelé
autobazar(, apod. Pokud je kupujici nepod-
nikatel, odpovida mu prodavajici za vady,

které se vyskytnou na automobilu v obdobi
24 mésict od uzavieni smlouvy; pficemz
projevi-li se vada v priibéhu Sesti mésicu od
prevzeti, ma se za to, Ze tato existovala jiz
pfi prevzeti.

Formulace stanovici, ze nabyvatel (kupuiji-
ci) kupuje auto, jak stoji a lezi, prodavajici-
ho obecné odpovédnosti za vady nezbavu-
je — bylo by to v rozporu se zakonem, resp.
pFisluSnymi ustanovenimi obcanského za-
koniku o nahradé skody a smluvni odpovéd-
nosti. Odpovédnosti se zkratka zbavit nelze.
Pokud jde o ostatni ustanoveni, plati vyse
uvedené nalezitosti kupni smlouvy, vzdy to je
individualni a zalezi na podminkach konkrét-
niho prodeje. Jaka konkrétni slova by méla
nebo neméla byt pouzita v kupni smlouveé je
tématem na samostatny pravni rozbor, ale v
zasadeé plati, ze pokud se smluvni strany drzi
shora uvedenych povinnych nalezitosti, po-
Zivaji ze zakona dostatec¢nou pravni ochranu
pro vSechny myslitelné situace.




Pokud jste docetli az sem, je zrejmé, Ze prodej
auta nechcete brat na lehkou vahu. Jakkoliv
se nékteré popsané procedury mohou jevit
slozité, vézte, ze to zas az takova véda neni,
dalezité vsak je urcit si na zacatku prodeje
svoje priority a v prubéhu prodejniho procesu
byt disledny a nedohanét nékteré nedostat-
ky dodatecné nebo na posledni chvili. Urcité
to zvladnete, a kdybyste snad nahodou nara-
zili na néjaké obtize, nevahejte se obratit na
nasi poradnu.

Dobre prodat auto je také o Stésti, takze by-
chom vam na zavér v souvislosti s prodejem
vaseho auta radi poprali co nejvice zajemcu
0 nabizeny vz, z nichzZ si vyberete toho, ktery
bude s vasim automobilem spokojeny a bude
mu slouzit radu dalsich let.
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